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Vertriebsrelevante Daten sind auf viele Systeme verteilt 

HOST 

SAP 
PC-Dateien 

Kampagnen 

Orga 

Mitarbeiter 

Stat. Austria 

Potentiale 

Partner & 

Vertragsdaten 
Vertriebs-

informationen 

Externe 

Marktdaten 

Auswertung ?? 

Kombinierende Analysen erfordern in der Regel langwierige EDV-Aufträge 
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Faktoren eines erfolgreichen Kundeninformationsmanagements 

Gesamtsicht 

auf den Kunden 

Flexible Analyse 

des Kundenbestands 

Direkter Zugriff 

auf die Kundendaten 

Unabhängigkeit 

von der internen EDV 

BusinessRadar stellt alle vertriebsrelevanten Kundendaten nutzerfreundlich bereit 

Werkzeug ?? 
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Einsatz des BusinessRadar bei der Wiener Städtischen 

Auswertungen minutenschnell verfügbar    EDV-Auftragskosten um 50% gesunken 

Bestandsanalysen 

durch den Fachbereich 

Kampagnenselektionen 

zentral und vor Ort 
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LIVE-DEMO 
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Interaktive Selektion im Trichter 
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Erstellung und Ausgabe einer Kundenliste 
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Übergabe der Kundenliste an den Außendienst via Tablet-PC 

. 
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Anfertigung von Bestandsanalysen 
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Direkter Export als ppt-Präsentation 
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Besuchen Sie uns am Infopoint 


